BEZPLATNY PORADNIK DLA PROJEKTANTOW WNETRZ

7 bledow, przez ktore
Instagram projektanta wnetrz
nie pozyskuje klientow

Jan Matyja | Marketing dla projektantéw wnetrz



BLAD 01

Profil mowi, czym sie zajmujesz,
ale nie komu pomagasz

Klient widzi tadne realizacje, ale nie rozpoznaje w profilu wtasnej sytuacji.
Bio powinno jasno okresla¢ odbiorce, efekt wspétpracy i kolejny krok.

Co poprawic:

o Nazwij konkretng grupe klientow.
o Pokaz rezultat, nie tylko zakres ustug.

[ Dodaj jedno czytelne CTA.



BLAD 02

Portfolio pokazuje efekt, ale nie
tlumaczy wartosci projektu

Zdjecia wnetrz budujg estetyke, lecz czesto nie pokazujg problemu klienta,
decyzji projektowych ani korzysci, ktore powstaty dzieki Twojej pracy.

Co poprawic:

o Dodawaj kontekst przed i po.
o Wyjasniaj decyzje projektowe.

o Pokazuj, co klient zyskat.



BLAD 03

Tresci inspirujq, ale nie pomagaja

podjac decyzji

Inspiracje przyciggajg uwage, ale same rzadko prowadzg do zapytania.
Klient potrzebuje takze edukacji, diagnozy problemu i poczucia
bezpieczenstwa.

Co poprawic:

o Odpowiadaj na realne obawy klientéw.
o Pokazuj proces wspétpracy.

L Obalaj typowe watpliwosci.



BLAD 04

Brakuje jasnego wezwania do
dzialania

Odbiorca moze przeczytac post, zapisa¢ go i odejs¢. Bez konkretnego
kolejnego kroku nawet dobra tres¢ nie zamienia zainteresowania w
kontakt.

Co poprawic:

o Jedna publikacja = jedno CTA.
o CTA powinno by¢ proste i niskiego ryzyka.

o ProwadzZ do komentarza, wiadomosci lub materiatu.



BLAD 05

Mowisz glownie o projektach, a za
mato o kliencie

Klient nie kupuje samej estetyki. Kupuje spokdj, kontrole budzetu,
oszczednosc czasu i pewnos¢, ze ktos przeprowadzi go przez trudne
decyzje.

Co poprawic:

o Nazywaj emocje i obawy.
o Pokazuj bezpieczenstwo procesu.

[ tacz estetyke z efektem biznesowym i zyciowym.



BLAD 06

Profil nie ma prostej sciezki do
kontaktu

Jezeli odbiorca musi sam szuka¢ sposobu kontaktu, czes¢
zainteresowanych os6b odpadnie. Profil, link i lead magnet powinny
tworzyc jedna logiczng droge.

Co poprawic:

o Bio kieruje do jednego dziatania.
o Link prowadzi do jednej strony.

o Strona zbiera kontakt i dostarcza materiat.



BLAD 07

Publikujesz bez systemu i nie
wiesz, co dziala

Przypadkowe publikowanie utrudnia ocene wynikéw. Potrzebujesz prostych
filaréw tresci, statych CTA i kilku wskaznikéw, ktére pokazuja postep.

Co poprawic:

o Ustal 3-4 filary tresci.
o Mierz zapisy, odpowiedzi i zapytania.

o Raz w miesigcu poprawiaj najstabszy element lejka.



PLAN WDROZENIA

Piec¢ krokow na najblizsze 7 dni

Przepisz bio tak, aby wskazywato odbiorce, rezultat i jedno CTA.

Wybierz trzy filary tresci: problemy klientéw, proces wspoétpracy i
realizacje z kontekstem.

Przygotuj jeden lead magnet odpowiadajacy na konkretny
problem.

Potgcz profil z prostym landing page’em zbierajgcym imie i e-mail.

Mierz nie tylko zasieg, ale takze zapisy, wiadomosci i wartosciowe
zapytania.
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